Trade Marketeer

We zijn op zoek naar een Trade Marketeer om ons dynamische team te versterken. In deze rol werk je nauw

samen met zowel de inkoop- als de verkoopteams om merkzichtbaarheid, klantbetrokkenheid en bedrijfsgroei te
stimuleren. Je neemt de leiding in het codrdineren van merkactivaties, promotiecampagnes en productlanceringen,

in nauwe samenwerking met leveranciers en interne teams.
Jouw Verantwoordelijkheden
Geen dag is hetzelfde, maar je belangrijkste uitdagingen zijn:

o Je leidt en coordineert merkactivaties, promotiecampagnes en productlanceringen, zowel online als

offline, van A tot Z in samenwerking met leveranciers en interne teams.

Je analyseert markt- en verkoopgegevens om campagnes te optimaliseren, stelt KPI’s op en rapporteert

regelmatig over resultaten en ROI aan het management.

o Je beheert het volledige trade marketingbudget, inclusief het plannen van investeringen en het

onderhandelen van co-financiering met leveranciers om maximale impact te realiseren.

* Je bouwt sterke relaties op met leveranciers en fungeert als hun eerste aanspreekpunt voor alle

promotionele activiteiten, met een focus op lange-termijn samenwerking.

¢ Je ontwerpt en implementeert POS-materialen en werkt samen met sales en leveranciers aan

winkeloptimalisatie (planogrammen en store checks).

* Je ondersteunt het Sales team met gerichte promotietools en marketingmateriaal, en zorgt voor extra

zichtbaarheid van zowel nieuwe producten als slow movers en discontinued items.

e Je traint het Sales team en de retailers over de productkenmerken met behulp van marketingtools en

promotiestrategieén om een effectieve uitvoering in de winkel te garanderen.

* Je volgt marktontwikkelingen en concurrenten actief op, en vertaalt trends en nieuwe kansen naar

concrete initiatieven die de merkpositie versterken.

e Je organiseert en coordineert cross-functionele meetings om marketingacties af te stemmen en continu te
verbeteren.

® Je zorgt ervoor dat alle campagnes en communicatie voldoen aan de interne richtlijnen en wettelijke
vereisten, en werkt actief mee aan het verder professionaliseren en digitaliseren van trade

marketingprocessen.

Jouw profiel

® Je hebt een bachelor- of masterdiploma in marketing, en/of minstens 5 jaar relevante werkervaring in

marketing, waarvan minstens 2 jaar specifiek met FMCG-producten.




e Je bent een hands-on professional die ideeén graag omzet in concrete resultaten.

e Je beheerst het Nederlands en Engels uitstekend, zowel mondeling als schriftelijk. Kennis van Frans of

Spaans is een mooie plus.

e Je bent digitaal vaardig en hebt sterke analytische vaardigheden om verkoopdata en markttrends te

interpreteren.
e Je communiceert vlot en weet leveranciers, klanten en collega’s te betrekken.
e Je werkt graag samen, maar kan ook zelfstandig verschillende projecten tegelijk beheren.

® Je hebt 0og voor detail zonder het overzicht te verliezen om resultaatgericht te werken.

Je bent doelgericht en neemt graag initiatief om processen te verbeteren en groei te stimuleren.

Wat wij bieden

o Stabiliteit & Groei: Word onderdeel van een snelgroeiend familiebedrijf met een solide structuur en een

langetermijnvisie.
® Opleidingsmogelijkheden: We investeren in jouw ontwikkeling met trainingen en groeikansen.
e AantrekKkelijk Salarispakket: Competitieve verloning op basis van jouw vaardigheden en ervaring.

e Carrieremogelijkheden: De kans om mee te groeien binnen een ambitieuze en snelgroeiende onderneming

met focus op continue verbetering.

¢ Internationale Ervaring: Werk samen met klanten en leveranciers over de hele wereld en doe ervaring op

in een internationale context.

¢ Dynamische Werkomgeving: Een gevarieerde functie met snelle besluitvorming, flexibiliteit en

internationale contacten.
o Sterk Team: Sluit je aan bij een ambitieus, enthousiast en gedreven team.

Klaar voor een uitdagende carriére bij een toonaangevende speler in de duty-free sector? Solliciteer nu via

careers.overseas.be en overtuig ons van jouw talent!

http://www.overseas.be/
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